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 Market Access Manager Österreich (m/w) 
 
Für einen internationalen Mandanten aus der Pharmaindustrie mit Schwerpunkt 
Onkologie/Schmerz und Sitz in Deutschland suchen wir einen Market Access Manager 
Österreich (m/w) in Festanstellung. 
 

Ihre Gestaltungsmöglichkeiten:  

• Erarbeitung einer Market-Access-Strategie für Österreich für die relevanten Produkte 
im Indikationsgebiet, um den Marktzugang zum optimalen Preis zu gewährleisten  

• Steuerung des MA-Prozesses von infrage kommenden Produkten im Indikationsgebiet 
(AMNOG Produktstrategie und -Szenarien, Unterstützung und/oder Führung von MA 
Prozessen) zur bestmöglichen Erstattung der Produkte im ambulanten und im 
Klinikbereich (NUBs, Zusatzentgelte, Preisanpassungen, etc.)  

• Koordination eines Stakeholder-Managements  
• Vorbereitung und Koordinierung von Preisverhandlungen und Kassenkonzepten  
• Kommunikation der Gesetzgebungsverfahren und gesundheitspolitischen 

Entwicklungen in der jeweiligen Indikation an die entsprechenden BUs und 
Entwicklung potentieller Maßnahmen (action planning)  

• Mitarbeit bei der Erstellung von Dokumenten im Rahmen von Arzneimittel-
preisregulierungen oder Regulierungen im Bereich Medizinprodukte für interne 
Stakeholder (Marketing, Vertrieb etc.) und externe Stakeholder (zentrale Institutionen)  

• Enge Zusammenarbeit mit Marketing und Management Deutschland/Österreich, den 
Außendienstorganisationen sowie der internationalen Market-Access-Organisationen  
 

Das bringen Sie mit:   

• Wirtschaftswissenschaftliches, naturwissenschaftliches oder medizinisches Studium  
• Mehrjährige Erfahrung in der Gesundheitswirtschaft oder der Pharmaindustrie 
• Fundierte pharmaökonomische und betriebswirtschaftliche Kenntnisse  
• Kenntnisse der Prinzipien der gesetzlichen Rahmenbedingungen zur Erstattung und 

Verordnung von Arzneimitteln und umfassende Kenntnisse des Gesundheitssystems  
• Grundkenntnisse der zentralen und dezentralen Instrumente zur Preis- und Volumen-

regulierung von Arzneimitteln / Medizinprodukten  
• Lösungs- und zielorientiertes Handeln sowie gute Kommunikations- und Teamfähigkeit  
• Erfahrung im Projektmanagement und in der Führung von interdisziplinären Teams  
• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse  

 

Das bieten wir Ihnen an: 

• Eine interessante Tätigkeit in kompetenten Team mit internationaler Ausrichtung  
• Ein attraktives, am Markt und an Ihrer Qualifikation ausgerichtetes Vergütungspaket 

mit weit überdurchschnittlichen Sozialleistungen  
• Sie berichten direkt an den Business Unit Head in Deutschland 

 

Sind Sie Interessiert?  
Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung, inkl. Eintrittstermin  
und die Gehaltsvorstellung per E-Mail an: Jobs@frettwork.de  
 
FRETTWORK network GmbH 
Bürohaus westTor | Vaalser Straße 259 | 52074 Aachen | Germany 

https://www.linkedin.com/in/tom-lankes-701161135/
mailto:Jobs@frettwork.de

